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Рейтинг и активность







Рейтинг и активность



Статусы





http://www.infoclub.info/about/how-to
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3 уровня иерархии









Конкретные выгоды



60+% с продажи авторских курсов



Доступ к активному сообществу

• участник

• лидер

• руководитель



Для статуса «АКТИВИСТ» и выше

Доступ к 
системе жалоб



Для статуса «ЛИДЕР» и выше

Ранний 
доступ к новому 
функционалу



2 уровень («модератор» и выше)

Возможность 
ведения инфо-
менеджерской 
деятельности!



2 уровень («модератор» и выше)

Доступ к 
инфокурсам



2 уровень («модератор» и выше)

Пост-модерация 
(не премодерация)



2 уровень («кандидат» и выше)

Возможность 
личного общения с 
администрацией



2 уровень («кандидат» и выше)

Партнерство с 
INFO-DVD



Дополнительные 
выгоды высокого 

рейтинга



#1. Высокое место = 
популярность и трафик



#2. Рейтинг как
 социальное доказательство



#3. Профессиональная 
необходимость



Переходы между 
статусами



Рядовой → партнер / клиент



Клиент → активист



Активист → лидер



Лидер → модератор



Чем выше статус пользователя, тем 
более выгодное место он занимает в 
иерархии в целом, тем шире его круг 
возможностей, полномочий, льгот и 

выгод в рамках Инфоклуба.



Каждый более высокий статус включает 
все возможности и выгоды 

нижележащих



Наша текущая цель: 
формирование 
второго уровня



#1. Изучайте справку, уроки и 
идеологию (!)



#2. Общайтесь и кооперируйтесь



#3. Активно используйте и 
тестируйте функционал



#4. Продумывайте личный план 
продвижения



#5. Задавайте вопросы



Ваши вопросы



infoclub.info/dmitrybondar

Успех этого дела (Инфоклуба) будет зависеть от денежных вливаний единомышленников: 
1) От победы новой модели онлайн-образования в конкуренции за сознание людей с 
традиционными представителями образования. А для победы в конкурентной борьбе нужен 
финансовый ресурс на традиционную рекламу. 
2) От убедительности доказательств эффективности новой модели (посланий, передаваемых 
людям через различные каналы, включая традиционную рекламу). 

И вторая проблема — наличие денежной мотивации у хороших авторов к такой модели. Ведь 
живет он в "рыночной" модели экономики. На самом деле, единомышленников много. 
Особенно среди тех, кто еще помнит старую систему образования (СССР). Нужно решить 
проблему с материальной мотивацией 
На самом деле, тенденция к закамуфлированию коммерческих предложений не странна, а 
имеет четкое логическое объяснение. Современный человек получает 3000 рекламных 
посланий в день. Для того чтобы достучатся до сознания потребителей (открыть сделку), 
нужно пробиться сквозь рекламный щит (комплекс сознательных и бессознательных 
реакций). Другое дело, что применять продажную терминологию и рыночные подходы к 
рынку образовательных услуг – глубоко порочное явление. И его нужно искоренять. 
Поэтому ключевой вопрос победы – наличие достаточной суммы денег на рекламу как самой 
идеи такого образования (Инфоклуб), так и всех продуктов, построенных по этой модели. 

Насчет кризиса системы образования, и онлайн-образования в частности, полностью 
согласен!.. 
Я сторонник возвращения образования к его главному предназначению – дать знания, а не 
срубить бабла. Но мы живем в системе рыночных отношений, которая уже довольно 
устоялась в сознании людей. И чтобы повернуть кризис вспять, нужно в первую очередь 
поменять сознание людей.

Дмитрий Бондарь

http://www.info-forum.ru/topic/22366-ja-ustal-ja-uhozhu-ili-volhvperezagruzka/#entry226098
http://www.info-forum.ru/topic/22366-ja-ustal-ja-uhozhu-ili-volhvperezagruzka/#entry226098


Ценообразование на инфокурсы



«The biggest lesson Apple has 
learned is price it aggressively 

and go for volume»



Ценообразование

• Ценовые ряды (30-500 руб.)
• Низкая средняя цена
• Обилие бесплатного
• Лаконичные курсы 
• Инструменты монетизации



Пиратство видеоконтента



Пиратство

• 100% защиты нет
• Удобство пользователя
• «Идеологические пираты»
• Ценовая политика



Ваши вопросы



Никита Королев

nkorolev@me.com
infoclub.info/nikita
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